
证券代码：002262                           证券简称：恩华药业
江苏恩华药业股份有限公司
投资者关系活动记录表

                                                    编号：2014-001
	投资者关系活动类别


	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	鹏华基金管理有限公司于博；东方证券股份有限公司医药首席李淑花；华夏未来资本管理有限公司基金经理杨俊；鹏华基金管理有限公司基金经理黄鑫、王宗合、伍旋、王学兵、梁浩、刘苏；东方证券股份有限公司高级营销经理程一天；东方证券股份有限公司医药行业助理分析师黄文锋。

	接待时间
	2014.01.09

	接待地点
	公司11楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	总经理：孙家权

董事会秘书：段保州  

证券事务代表：吴继业

	交流方式
	问答记录

	投资者关系活动主要内容介绍


	1、公司的医药商业也不怎么赚钱，公司会考虑剥离吗？
答:目前看，商业公司虽盈利水平较低，但其经营情况经过调整后逐渐向好，有进一步做大做强的潜力，且符合公司产业结构政策。同时又解决了部分员工的就业问题，对维护社会稳定还是有积极意义的，这也体现了公司的社会责任，当然，政府也会在某些方面对企业给予支持，上述因素也即为公司为什么不进行剥离的原因。
2、政府进行医保控费对公司的销售影响怎样？
答：政府进行医保控费，对公司制剂及商业公司的销售都有不同程度的影响。上半年商业公司的收入下降幅度较大，主要是商业公司对经营的产品进行结构调整及政府进行医保控费等因素综合影响所致。

3、公司销售人员有多少？从事麻醉、精神、神经类产品销售的人员的占比情况？

答：公司的销售人员主要是工业制剂销售人员，目前大约有1100人左右。从事麻醉类产品销售人员的占比大约为60%，从事精神、神经类产品销售的人员的占比大约为40%。
4、公司主打产品去年的销售增长情况如何？
答：公司主打产品去年的销售收入保持了较为稳定地增长。

5、公司几个新上市的品种销售情况如何？

答：公司几个新上市的产品目前销售增长基本符合公司预期，由于招标滞后的因素影响，目前几个新产品的总体销售收入占比还比较小，随着各省份招标工作的陆续开展，近年陆续上市的新产品会有比较快的增长。

6、公司主打产品的目前收入规模有多大？

答：公司主打品种中，力月西、福尔利及利培酮均超过了1个亿，齐拉西酮、氟马西尼、丁螺环酮等产品均有几千万的销售规模。
7、公司度洛西丁产品未来怎样？国家对于麻醉药品的招标规定如何？
答：公司对于度洛西丁产品的未来市场是比较看好的，市场空间较大。国家规定，对于麻醉药品（如芬太尼）和一类精神类药品（如三唑仑）均不需要招标，对于二类精神类药品可以不招标。
8、国家打击医药商业贿赂对公司有何影响？

答：国家最近开展的一系列针对外资医药企业的反商业贿赂行动，对公司的学术推广活动还是有些影响的，但总体影响不大，因为公司开的学术推广会议基本上都是真正的学术方面的会议，讨论公司产品在临床使用上的用量、注意事项以及新的用途等方面。
9、公司2014年可能获批的产品有哪些？

答：主要有瑞芬太尼、阿立哌唑等，但上述产品的具体获批时间，公司不好确定。

10、阿立哌唑的市场规模有多大？
答：阿立哌唑的市场规模有多大，公司尚未进行测算，但从国外的销售情况来看，市场空间还是比较大的。

11、公司产品的研发方向是什么？是独立研发还是合作研发？

答：公司产品的研发方向主要还是精、麻类药品，公司研发以自主研发为主，辅以合作研发。
12、公司每年投入的研发费用也不是很多，但研发成果还是蛮多的，什么原因？

答：公司的研发投入较为均匀，大约占到母公司销售收入的5%左右，且每年保持较为稳定地增长，保持了公司产品研发的持续性。

13、公司觉得右美这个产品的未来销售情况如何？

答：右美是公司比较看好的品种，销售情况还可以，由于招标滞后等原因造成目前的收入规模不大，但我们认为该产品的未来市场潜力还很大。
14、力月西在ICU方面的销售收入占其所有销售收入的比重有多大？
答：力月西在ICU方面的销售收入占其总收入的比重比较大，但具体占比多少，公司没有做过详细统计。

15、公司对于丙泊酚产品的销售怎么看？

答：由于丙泊酚产品是个老产品了，目前国内的生产厂家较多，竞争比较激烈，价格也比较低了，该产品的市场销售增长不会太快了，把这个产品做成过亿的品种问题不大，但需要时间。
16、公司在麻醉领域的产品比较多了，但在吸入麻醉及肌松药方面是否会介入？

答：从长远来看，公司会陆续介入吸入麻醉和肌松药领域，不断丰富公司的麻醉药产品线。

17、公司在精神领域的产品也比较多，但像奥氮平、喹硫平这样的产品公司是否会介入？

答：从长远来看，公司会陆续介入目前市场上销量较大的精神类产品，包括像奥氮平、喹硫平这样的产品，不断丰富公司的精神类药物产品线。但产品申报审批需要时间。
18、公司目前麻醉类产品和精神类产品哪类产品占比大，增长快？

答：目前来看是麻醉类产品的销售收入占比稍大些，大约占55%左右，短期来看，公司在麻醉类产品的销售收入的增长仍然会快于精神类产品，原因是近两年来公司在麻醉类获批的产品较多，而精神类相对较少，未来随着精神类产品的陆续获批，公司精神类产品销售收入增长会逐步加快。
19、公司度洛西汀产品销售如何？国内还有哪家企业获批？

答：这个产品公司比较看好，在国际上也是个大品种，公司将作为重点品种来开拓市场，该产品刚上市不久，尚在开展产品招标工作，目前销量还比较小。目前，国内仅有上海中西药业在生产销售，但规模还比较小。
20、公司未来是否考虑外延式发展？

答：公司会根据自身的发展需要，适时介入外延式发展。

21、公司2014年的收入增长会增样？

答：公司的收入和业绩仍然会保持较为平稳地增长。

	其他情况说明
	接待过程中，公司接待人员与投资者进行了交流与沟通，并严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露等情况，同时已按深交所有关规定要求参会人员签署《调研承诺书》。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2014.01.09
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